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Snabbkommuniké TEQ Q1 2022. |/ en orolig omvdirld fdr vi fokusera pé det som kan pdverkas

och gneta pa. Hdrt arbete och proaktivitet fungerar och vi har ytterligare ett superfint kvartal

bakom oss. Férsdljningen 6kar med 88%, viktigare dr att resultatet efter skatt dr upp 277%

samt att vi 6kar vinst per aktie med 277%. Nu vidare...

— Johan Steene, VD

Forsta kvartalet (1 januari — 31 mars 2022)

O

o

Nettoomsattningen 6kade med 88 % och uppgick till 305,6 (162,4) MSEK.

Den organiska tillvéxten var 42 %.

EBITA 6kade med 266% och uppgick till 35,5 (9,7) MSEK med en EBITA-marginal
som var 11,6 (6,0) %.

Kvartalets resultat uppgick till 27,3 (7,2) MSEK.

Resultat per aktie fore utspadning uppgick till 1,69 (0,45) SEK.

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten 6kade till 4,9 (-0,7) MSEK.

Handelser under férsta kvartalet (1 januari — 31 mars 2022)

e Forvirv av TelTek i Orebro AB.

Inga visentliga hédndelser efter kvartalets utgdng.

Koncernen i ssmmandrag 3 man 12 man

2022 2021 2022 2021
Belopp i MSEK jan-mar jan-mar  Férindring RTM jan-dec
Nettoomsattning 305,6 162,4 88% 1063,4 920,2
EBITA 35,5 9,7 266% 131,4 105,6
EBITA-marginal, % 11,6% 6,0% - 12,4% 11,5%
Resultat fore skatt 34,6 9,2 277% 128,4 103,0
Periodens resultat 27,3 7,2 277% 99,8 79,8
Resultat per aktie fore utspadning, SEK 1,69 0,45 277% 6,19 4,95
Resultat per aktie efter utspadning, SEK 1,68 0,44 277% 6,13 4,90
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 4,9 -0,7 - 125,1 119,6
Avkastning rorelsekapital (R/RK), % - 39,4% - 80,2% 66,6%
Avkastning pa eget kapital, % - 17,6% - 30,6% 26,5%
Soliditet, % - 47,2% - 42,9% 42,4%

Ddr nyckeltal dr detsamma fér perioden jan-mar 2022 som fér RTM 2022 presenteras endast siffror for RTM 2022.



VD-KOMMENTAR

Hejsan teqgnianer!
Utmaningarna fortsdtter i det nya normala Idget av konstant uppférsbacke. Det ér ok da vi
gillar hard tréning men det hdr 2020-talet verkar sGhdr Idngt utveckla sig till ett mérkt skamt.

Den lattsmittande omikron-varianten av coronapesten skadade var produktivitet under borjan
av aret med manga medarbetare hemma sjuka eller hemma med sjuka barn. Nar vi sedan
borjade komma tillbaka i spel startade Kreml ett anfallskrig i Ukraina. Leverans- och
logistikproblem blev &n tydligare och prisdkningar pa material och insatsvaror fick ytterligare
fart.

Oron &r pataglig i bade marknad och samhalle. Det &r marklig tid av fortsatt hog efterfragan
fran vara olika kundsegment, dar vi maste vara snabba och kreativa for att halla
leveranssakerhet och marginaler sa gott det bara gar, samtidigt som kostnader 6kar markant
nér inflation och réntor stiger. Mycket star och vager, varlden darrar, vi kan bara omfamna
vardagen och gneta pa. Nu har vi gnetat pa sa bra sa vi har fatt till ytterligare ett rekordkvartal
mot alla odds.

Pa framfoten

Teqnion har fordelen av att vi jobbar i manga marknadsnischer med forhallandevis sma och
lattrorliga bolag som ar duktiga pa att parera foréandrade forutsattningar. Var decentraliserade
modell ar alltid en styrka och konkurrensférdel men i oroliga tider ar det en riktig superkraft
vilket gladjande nog visar sig i forsta kvartalets siffror. Trots alla de omvarldsfaktorer vi inte
kan paverka klarar vi av att anpassa oss och vaxa med 6kad I6nsamhet. Vissa verksamheter
paverkas tydligt av stigande priser, speciellt om affaren ar 6verenskommen till en prisbild som
gallde tidigare och ska levereras vid en tidpunkt i framtiden. Vi och manga med oss maste se
Over vara utpriser allt oftare for att inte hamna bakom prishdjningsvagen. De som inte hinner
med att justera kommer formodligen ligga langt efter och behova paddla frenetiskt under hela
nasta konjunkturcykel. Kan vi valja surfar vi hellre an paddlar men vi flyter aldrig bara omkring.

Stick ut

De flesta Teqgnionbolag har tillracklig unicitet i
erbjudandet eller egna varumarken som moijliggor
riktigt bra pricing power, dar vi kan satta utpriser
som sdkerstaller goda marginaler. Produkter och
erbjudanden dar vi dr pa nagon niva ar riktigt
speciella och har begransad konkurrens genom
standig innovation och investering i vara
medarbetare. Den fordelen inspirerar systerbolag i
mer konkurrensutsatta marknader till att strava
efter att erbjuda sadant som kunderna verkligen
vill betala bra for. Vi vill leverera |6sningar med
sadan kvalitet och precision sa vara kunder
kommer ater och blir [angsiktiga relationer.
Relationer som tal friktion, teknikutveckling,
konjunktursvangningar och konkurrens. Det ar
hallbarhet.




Teltek for the weight!

Som ett bra exempel pa riktigt nischade bolag sa har vi vilkomnat Teltek i Orebro till familjen
under kvartalet. Ett tekniskt mycket kompetent gdng som utvecklar och saljer checkvagar
under eget varumarke som bl.a anvands for att kvalitetssakra fyllningsprocesser inom
livsmedels- och lakemedelsindustrin.

Ar pengar gratis?

Nu néar pengar kanske borjar kosta nagot igen kommer vi vara tacksamma for vart sparsamma
satt. Vi har en affarsmodell som gar ut pa att vi ska vara duktiga dgare som utvecklar mindre
industribolag samtidigt som vi ska identifiera och forvdrva nya sadana fina bolag. Hallbarheten
i modellen ar att vi operativt kan vara bolag som erbjuder |6sningar som kommer vara
relevanta dven under nasta decennium och vidare. Vi ser till att alltid 6ka Idnsamheten och
generera kassaflode.

Det &r viktigt att varda den kultur som gor att vi motiverar varandra att vilja vara vart basta och
driva framat. Att vara vassa pa att scouta och hitta fina forvarvsobjekt ar avgérande och att
sedan vara skarpt disciplinerade i varderingen av dem. Vi har valdigt hoga krav pa oss sjalva att
forvarven ska aterbetala sig inom fem ar pa kassaflodesniva. Det &r en varderingsmodell som
ger oss motstandskraft mot finansiella modetrender och som vi ar 6vertygade om haller i det
langa loppet. Och det ar det langa loppet vi ar intresserade av.

Vidare in i 20-talet...

Oavsett oro och skeenden bortom var kontroll gnetar vi i Tegnion vidare pa vart satt, standigt
larande, for det funkar bra och det ar nastan alltid kul. Affaren ar i fokus och manniskan ar i
centrum. Och nu blir det var! Under paskhelgen sag vi bade vitsippor, blasippor och maskros
pa joggingturen! Snart ar naturen gron igen och det finns ett flerarigt uppdamt sug efter att fa
ga pa festival och konsert, sta och gunga med i musiken, vara en del av ett pulserande folkhav
och dricka 6l fran tapp”.

Vi passar pa och tar tillvara livets ljusglimtar nar vi kommer at. Och oavsett vad framtiden bar
med sig hoppas jag, precis som Hasse Alfredsson sjong i sangen, att "barna dnda far ett glas
ol”. https://www.youtube.com/watch?v=tLa7cwYg59w

Hoppas du vill hdnga med oss. Vi har bara precis paborjat var resa.
Ryssland, ut ur Ukraina!
Run far, be nice!

Johan Steene (©)
in|

VD och grundare
Run far, be nice

Rapporten bifogas detta pressmeddelande och dr tillgénglig via féljande Iénk:


http://www.teqnion.se/investor-relations/finansiella-rapporter/

F6r mer information, vanligen kontakta:
Johan Steene, VD, Telefon: +46 73 333 57 33, E-mail: johan.steene@teqnion.se
Susanna Helgesen, CFO/IR, Telefon: +46 708 27 86 36, E-mail: susanna.helgesen@teqgnion.se

Teqnion AB
Evenemangsgatan 31 A, 169 79 Solna
Tel: 08-655 12 00, E-mail: info@teqnion.se, Org.Nr: 556713-4183

Denna information dr sGdan information som Teqnion AB dr skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen Idmnades, genom ovanstdende kontaktpersons férsorg,
for offentliggérande den 22 april 2022 kl. 08:08 CET.

Om Tegnion

Tegnion AB dr en industrikoncern som forvérvar stabila nischbolag med fina kassafléden for att utveckla
och dga med evig horisont. Dotterbolagen leds decentraliserat med st6d fran moderbolaget. Vi agerar i
flertalet branscher med ledande produkter vilket ger oss god motstandskraft vid konjunktursvéngningar
samt ett gediget industriellt kunnande. For oss dr det centralt att fokusera pd I6nsamhet och Idngsiktigt
hdllbara affdrsrelationer.

Bolagets aktier med kortnamn TEQ handlas pG Nasdagq First North Growth Market.
Redeye AB med e-post certifiedadviser@redeye.se och telefonnummer +46 8 121 576 90 dr bolagets
Certified Adviser.



