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Pressmeddelande 2021-07-22

April - juni

. P Netjtoomséttningen uppgick till 69,2 (70,9) MSEK, en minskning med 2,5% jamfort med samma
period foregaende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 11,0 (13,9) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 16,0% (19,6%).

e Justerat EBITDA-resultat uppgick till 16,3 (13,9) MSEK, justerat for forvarvskostnader.

e Justerad EBITDA-marginal uppgick till 23,6% (19,6%), justerat for forvarvskostnader.

e Resultat efter skatt uppgick till -4,8 (5,2) MSEK.

e Justerat resultat efter skatt uppgick till 0,5 (5,2) MSEK, justerat for forvarvskostnader.

e Resultat per aktie uppgick till -0,51 (0,62) SEK.

e Totalt kassafléde uppgick till 31,3 (0,6) MSEK.

Januari - juni

e Nettoomsattningen uppgick till 130,7 (156,2) MSEK, en minskning med 16,3%
jamfort med samma period foregaende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 25,0 (26,8) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 19,1% (17,2%).

e Justerat EBITDA-resultat uppgick till 30,3 (26,8) MSEK, justerat for forvarvskostnader.

e Justerad EBITDA-marginal uppgick till 23,2% (17,2%), justerat for forvarvskostnader.

e Resultat efter skatt uppgick till -1,2 (8,5) MSEK.

e Justerat resultat efter skatt uppgick till 4,0 (8,5) MSEK, justerat for forvarvskostnader.

e Resultat per aktie uppgick till -0,13 (1,05) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 32,2 (-1,5) MSEK.

VD-kommentar
"Starkt forsdljningskvartal och spdnnande forvirv med manga framtida méjligheter

Langsiktigt arbete ger resultat. En forsaljningskampanj, som pagatt i ett ar med Telenor i Pakistan, gick
i mal under juni med ett avtal déar vi ersatter den nuvarande distributionsprodukten fran en
varldsledande leverantor i Telekom-sektorn med var ERS 360 plattform. Under arbetet i Pakistan fick vi
dessutom kontakt med flera marknader inom Telenor och resultatet blev att vi pa samma dag aven
kunde informera om vart avtal med Grameenphone i Bangladesh, dér vi pa samma sétt ersatter en
befintlig produkt med ERS 360. Tillsammans har de tva gigantiska operatérerna over 130 miljoner
konsumenter som kommer att betjanas via var plattform. Min slutsats blir att Seamless Distribution
Systems AB ("SDS") har ett av marknadens vassaste erbjudanden och att vi ar mycket
konkurrenskraftiga.
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Vart senaste forvarv, Real Impact Analytics S.A. (“Riaktr”), bidrar med en avancerad kompletterande
teknik och en starkt utdkad kundportfolj bade i Afrika och nya marknader dér mer &n 50 procent ar
aterkommande intékter genom SaaS. Vi &r nu mitt inne i ett intensivt integrationsarbete dar det
handlar om att koordinera forsaljningen och maximera affarsméjligheter i saval var gemensamma
kundbas som i var nykundférsaljning. Det handlar ocksa om att innovativt kombinera och utveckla vara
produkter och tjanster for att mota vara kunder med ett annu bredare och vassare erbjudande.

Det andra kvartalet har dven praglats av finansieringen av vart forvarv av Riaktr. Den obligation som
férmedlades av Pareto gav oss mojlighet att strukturera om vara 1an och skapa en samlad
finansieringsldsning, samtidigt som flera av SDS tidigare langivare kvittade |an mot aktier i bolaget.
Resultatet blev starkt egenkapital och en starkt kassa for fortsatt tillvaxt.

De finansiella nyckeltalen i gruppen inklusive tvd manader av bidrag fran férvarvet av Riaktr for andra
kvartalet ar intdkter pa nara 70 MSEK vilket ar 2,5% ned fran det starka andra kvartalet 2020, men en
liten forbattring fran arets forsta kvartal. Detta trots att vi ser fortsatt svag forsaljning i var nordiska
distributionsverksamhet, Seamless Digital Distribution AB ("SDD"), vilket fortsatter att vara effekter av
pandemins paverkan av kdpmonster i handeln med farre pafyliningar av kontantkort. Vi kan nu
konstatera att orderingdngen under Q4 och Q1 i var teknikaffar ocksa praglats av en viss forsiktighet
med investeringar i samband med osdkerhet hur utvecklingslandernas lokala ekonomier paverkats av
pandemin. | och med Q2 kan vi konstatera att denna tvekan ersatts med fértroende. Inte minst bevisas
det av att manga investeringsbeslut gatt var vag. Jag forvantar att detta férandrade sentiment ska
kunna prégla det kommande aret pa ett positivt satt. Vi fortsatter att arbeta aktivt med kostnaderna i
koncernen vilket syns pa de 6kande marginalerna. Vart EBITDA har 6kat till 16 MSEK jamfort med
samma kvartal forra aret, vilket medfor att marginalen okat till 23,6%.

En annan viktig handelse under kvartalet var att Riaktr fick ett genombrottsavtal fér ett pilotprojekt
avseende optimering av 5G natet hos en ledande operator i Portugal, ndgot som &r en bra referens i
samband med utbyggnaden av den nya generationen mobilnat. Aven om vi r i ett tidigt skede av
integrationen sa ser jag fantastiska mojligheter med Riaktrs kompetens och formaga inom Big Data
och Al kombinerat med SDS kundbas och grundmurade fortroende i marknaden. Ett gott bevis pa
fortroendet ar att vi aterigen ges mycket héga betyg av vara kunder i vara [6pande
kundundersokningar, vilket jag ar mycket stolt dver.

En spannande utveckling ar att vi succesivt ser fler affarer inom mobila finansiella tjanster (MFS). Vara
kunder mobiloperattrerna har oslagbar rackvidd till konsumenter i sina marknader och intresset for att
Oka affaren inom fintech ar stor. Ett exempel pa detta kommer fran eServGlobal-forvarvet, dar var kund
i Djibouti under kvartalet fortsatt att investera i MFS fran SDS. Vi ser dven ett starkt driv fran Jemen déar
vara tva kunder arbetar med att digitalisera betalmedel for att forenkla vardagen fér medborgarna i
det svart krigsharjade landet.

Efter kvartalets utgang har Riaktr salt sin Al-analysprodukt till en mobiloperatér i Togo, vilket bade ar
en ny operatdrsgrupp for oss och en ny marknad i Vastafrika. Vi har alltsa tagit inte mindre an tre nya
kunder i tiden runt kvartalsskiftet. Dessa affarer ar fortsatta bevis pa SDS Gruppens férmaga att nd och
attrahera en allt storre kundbas.

For att ge en framatblick sa konstaterar jag med gladje att nykundférsaljningen ligger pa en vasentlig
hogre niva an tidigare och att vi tar manga avtal med nya operatdrsgrupper. Féréandringen av SDS gar
nu framat i snabb takt, frdn ett en-produktbolag med huvuddelen av affdrerna fran en operatorsgrupp
till ett bolag med en bred produkt- och tjansteportfolj fokuserad pa programvara for storskalig
distribution och forséaljning. Vi foljer var strategi med saval forvarvad som organisk tillvaxt dar
forvarven tidigt givit effekt och dven skapat bra maojligheter till snabbare organisk tillvaxt och synergier
i verksamheten.
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Ett avtal med en forsta mobiloperatdr inom en operatérsgrupp ger goda mojligheter for tillvaxt med
merforsaljning inom hela gruppen. Vi har tillsammans med Riaktr salt system till tva nya
operatorsgrupper som tillsammans finns pa 34 marknader som vi annu inte penetrerat. SDS potential
for framtida organisk tillvaxt har darfor 6kat dramatiskt.”

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB

For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin, CFO
martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information ar sddan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) ar skyldig att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lamnades for offentliggérande den 22 juli 2021 klI. 08.30 CEST.

Om SDS

SDS dr ett svenskt mjukvarubolag med (6sningar for elektronisk distribution av tjdnster till
privatkonsumenter via mobiloperatérer i tillvéixtldnder. Bolaget erbjuder sina féretagskunder en
helhetslosning for digitala konton och transaktioner.

SDS har, efter forviirvet av Riaktr, ca 310 medarbetare i Sverige, Frankrike, Belgien, Rumdnien, Sydafrika,
Ghana, Nigeria, Elfenbenskusten, Férenade Arabemiraten, Pakistan, Indien och Indonesien.

SDS kommer, [ och med férvdrvet av Riaktr, att drligen hantera fler dn 15 miljarder transaktioner virda
6ver 14 miljarder US Dollar. Via éver 3 miljoner mdnatligt aktiva dterférséljare av digitala produkter
betjéinas globalt éver 700 miljoner konsumenter.

SDS aktie dr noterad pa Nasdaq First North Premier.
Bolagets Certified Adviser ér FNCA Sweden AB, telefonnummer 08-528 00 399. info@fnca.se


mailto:martin.schedin@seamless.se

