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Chordate Medical kommenterar marknadsstrategin efter beviljat
CE-marke for behandling av kronisk migran

Chordate Medical Holding AB (publ) (NGM — SME: ticker CMH) beviljades i maj 2021 CE-markning
for indikationen: férebyggande behandling av kronisk migrén hos vuxna éver 18 ar. CE-markningen
innebar att Chordate nu kan kommersialisera migranbehandlingen fritt inom EU. Eftersom
medgivandet erholls 6ver ett ar innan bolaget preliminart vintade beskedet innebér det att
Chordates marknadsstrategi for migranbehandlingen tidigarelaggs.

Chordates strategi, som tidigare kommunicerats, gar ut pa att visa tydlig marknadspenetration pa utvalda
marknader som ett led i att bereda en framgangsrik forsaljning av bolaget till en internationell aktor inom
medtech-branschen, en sa kallad exit.

— Vi bygger upp bolagsvardet baserat pa tre delar: en omfattande patentportfélj, stabila vetenskapliga bevis
fran kliniska studier och genom att tydligt visa forsaljningsframgangar pa ett antal utvalda marknader, sager
Anders Weilandt, vd pa Chordate.

Patentportfolj

Idag har Chordate 70 patent fordelade pa 24 lander och nio patentfamiljer som ar arrangerade att ge basta
moijliga skydd for de innovationer som ligger till grund for K.0.S-behandling for migran och rinit. Bolaget har
ytterligare tre aktiva patentansdkningar. Chordate har beviljats CE-méarkning av behandlingsmetoden K.O.S for
bade indikationen rinit och kronisk migran, samt forlangning av bolagets CE-marken till maj 2024.

Vetenskapliga bevis

Den pagaende patientstudien pa behandlingsmetoden K.0.S mot kronisk migran som inleddes 2018 fortloper
tills den ar klar for att kunna publicera en akademisk artikel om behandlingens kliniska effekt. Resultatet
kommer dven fungera som séljstod for att utveckla marknaden, bade inom och utanfor EU.

— Viktigt att ndmna i sammanhanget ar att den nyligen erhallna CE-markningen fér migranbehandling beviljats
pa interrimsresultat fran samma patientstudie som dnnu inte ar avslutad. Det innebar av allt att doma att
interrimsresultaten var sa 6vertygande att kravet pa klinisk effekt bedomdes som uppfyllt under granskningen
hos den Notified Body som beviljat CE-markningen.

Utvalda marknader

Marknaden for migranbehandling ar betydligt stérre an den for rinit, var behandlingsmetod ar dock densamma
for bada indikationerna. Det innebar att det redan etablerade natverket av distributérer — och i vissa fall
kliniker for behandling av rinit — &r en viktig nyckel for att snabbare komma ut pa marknaden med
migranbehandlingen. En av de framsta marknaderna ar Italien dar distributoren Vedise fore pandemin
2019/2020 presterade mycket goda forsaljningsresultat pa enbart rinitbehandlingen.

— Var italienska distribut6r etablerade redan fére pandemin snabbt vixande forsaljning av K.O.S-behandlingen
for rinit pa atta kliniker. Idag ar det mycket gladjande att se hur distributéren i Italien, Chordates hittills mest
aktiva marknad inom EU, fortsatter vara produktiv trots pandemin. Tillvdxten for rinitbehandlingen under
forsta kvartalet 2020, innan pandemin slog till, var mycket positiv. Nu dppnar Italien upp efter pandemin och
Vedise aktiverar sitt ndtverk genom att introducera K.0.S-behandlingen for kronisk migréan till bade befintliga
och nya kliniker i norra och mellersta Italien.
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Nu fortsatter arbetet med marknadsintroduktionen sa langt pandemirestriktionerna tilldter. Chordate
forbereder distributérernas introduktion av migranbehandling vilka har dialog med ledande neurologer inom
omradet. De utvalda marknader som Chordate kommit langst med &r Italien, Israel, och Norden. Bolaget har
dven ambitionen att aktivera en distributionskanal i Tyskland for att kapitalisera pa det goda utgangslaget med
de sex kliniker som deltar i den kliniska patientstudien.

— Vi har redan en bra distribut6r i Sverige, PO-medica i Boras, for den nordiska marknaden. Vi ser dven att de
finska studieklinikerna genom deras organisationstillhérighet representerar en gemensam databas med 6ver 70
000 migranpatienter, vilket kan vara till férdel pa den finska marknaden.

— Israel arbetar pa att etablera marknadstillstand for migranbehandling som &r baserat pa CE-méarkningen, men
i en egen process. Var distributor i Israel ar mycket erfaren inom neurologi och den for oss privata marknaden
for botoxbehandling av migran ar val utbyggd.

Exit-strategin

Chordates 6vergripande strategi bygger pa hur hela medtech-branschen har utvecklats, dar stora aktérer tjanar
pa att férvarvar mindre féretag som uppvisat proof of concept och stor marknadspotential, i stallet for att
utveckla innovativa behandlingar i egen regi.

— Nar det galler intern teknisk forskning och utveckling har viljan att investera i det hos de stora féretagen
avtagit markant. | stora organisationer ar risken helt enkelt fér hog och utfallet fér magert. Detta har lett till en
sorts symbios ddr sma snabba och riskvilliga bolag levererar bevisade och relativt billiga medtech-projekt som
de stora bolagen sedan képer upp. Chordates mal ar att vara ett sadant projekt.

Anders Weilandt sammanfattar.

— Chordates ambition &r inte att finnas pa sa manga marknader som majligt, och dven om det verkar
motsagelsefullt ar vinst just nu inte det viktigaste att prestera. Vi ska heller inte vara en stor organisation, utan
snarare vara kassaflodesmassigt uthalliga. Det absolut viktigaste ar att leverera en affar som enkelt kan
inkorporeras i en stor verksamhet med befintliga och valfungerande processer, med upparbetade och djupa
relationer till flera marknader.

— Var malsattning just nu ar att ta en sa stor andel som mojligt av antalet behandlingar for kronisk migran pa en
given marknad. Var patentportfolj, de stabila vetenskapliga bevisen fran kliniska studier samt
forsaljningsframgangar pa utvalda marknader ar framgangsfaktorer for att lyckas uppna det langsiktiga malet,
sager Anders Weilandt, vd for Chordate.

Information:
Denna information ldmnades genom nedanstaende kontaktpersons férsorg,
for offentliggérande 20 maj 2021 kl. 14:30 CET.

F6r mer information, vénligen kontakta:
Anders Weilandt, vd
anders.weilandt@chordate.com
Telefon: +46 (0) 733 87 4277
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