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Pressmeddelande 2021-02-18

oktober - december

o Nettoomsattningen uppgick till 71,1 (76,5) MSEK, en minskning med 7,1 %
jamfort med samma period foregaende ar.

o EBITDA-resultatet uppgick till 11,3 (1,9) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 15,9% (2,5%).

e Resultat efter skatt uppgick till 2,2 (2,9) MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till 0,25 (0,38) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till -1,1 (10,2) MSEK.

januari - december
¢ Nettoomséattningen uppgick till 295,6 (245,6) MSEK, en 6kning med 20,4 %

jamfort med samma period féregdende ar.
e EBITDA-resultatet uppgick till 50,1 (24,2) MSEK.
e EBITDA-marginalen uppgick till 17,0% (9,8%).
e Resultat efter skatt uppgick till 12,5 (8,0) MSEK.
e Resultat per aktie uppgick till 1,50 (1,04) SEK.
e Totalt kassafléde uppgick till -2,4 (12,7) MSEK.

VD-kommentar

Det minst sagt annorlunda &ret 2020 &r nu bakom oss. Aven om vi klarat oss relativt bra har pandemin
naturligtvis paverkat oss. Vi har trots detta kunnat fortsatta att arbeta efter var fastlagda strategi och
fiarde kvartalet har varit dnnu ett kvartal fullt av framsteg. Vi borjar nu se hur skalférdelarna fran
forvarvet av eServGlobal i juli 2019 sakta men sakert slar igenom i siffrorna.

Under fjarde kvartalet forbattrades vart EBITDA till 11,3 MSEK. Det &r en 6kning med 500 procent i
forhallande till samma kvartal 2019 da marginalen var 1,9 MSEK. Det innebér att rorelsemarginalen nu
ligger pd hdlsosamma 15,9 procent. Denna forbattring sker samtidigt som var omséattning pa

arsbasis 0kar med 6ver 20 procent till 296 MSEK. Kvartalsresultatet belastas dessutom av nedgangen i
USD mot SEK, men erfarenheten visar att valutaeffekterna jamnar ut sig dver tid.

Jag ar naturligtvis mycket stolt 6ver att vart arbete lett till sa pass stora framgéngar under denna
turbulenta tid. Samtidigt vill jag paminna om att SDS har en affarsmodell med variationer over
kvartalen och vill belysa vikten av att bedéma bolagets prestation dver en langre period. Med dessa
inledande ord vill jag dven valkomna alla nya aktiedgare som investerade i bolaget i den
spridningsemission som genomférdes i hostas.
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En av kvartalets viktigaste affarshéndelser ar vart avtal i Kamerun, dar vi levererar var ERS 360-
programvara. Detta ar en affar som forstarker var redan stora narvaro hos en ledande
mobiloperatorsgrupp i Afrika och innebar aven att vi nu lagt till annu ett land till vara idag over 50
marknader.

Bolaget ar nu mitt i en mycket spannande utvecklingsfas dar vi jobbar med manga faktorer for att véxa
saval i storlek som [6nsamhet. Tillvéxten i omséattning ar i nuldget paverkad av férvarv, men den
langsiktiga potentialen finns dven i den organiska tillvaxten. Vart fokus pa rekrytering av nya kunder
gor att den tillvéxtfaktorn ar minst lika spannande som forvarvstillvaxten.

Vi har hittills kunnat publicera affarer med tre nya kunder under andra halvaret 2020, varav tva tillhor
ledande operatdrsgrupper. En av operatdrsgrupperna ar en helt ny kund till oss, vilket gor att
potentialen att vaxa med denna kund pa ytterligare marknader ar stor. Nar vi dessutom studerar
tillvaxten i saval population som mobilanvéndning i dessa marknader blir ekvationen

annu mer lovande. Min férvantan ar baserad pa vara goda erfarenheter fran var resa med MTN-
gruppen, dar vi vaxt fran 1 till 19 mobiloperatorer i lika manga tillvaxtmarknader i Afrika och
Mellandstern.

Affarsmodellen som SDS historiskt arbetat med har varit baserad pa att sélja licenser och
integrationstjanster i form av en storre initial engdngsaffar, varefter kunderna utan undantag kopt
support och drifttjanster till ett varde runt 15 till 20 procent av den initiala affaren.| och med fjarde
kvartalet ar var prioriterade affarsmodell f6r nya kunder en SaaS-prissattning, som andrar
engangslicensen till en aterkommande licensavgift. Det innebér att den initiala intdkten for
installationen blir ndgot lagre, men gor att vara dterkommande intékter blir vasentligt hogre. Detta
innebdr inte per automatik att alla kunder accepterar denna modell men vi ser konkreta bevis for att
den vinner terrang alltmer.

Ett exempel pd detta ar var forsta affar i Etiopien, som gjordes utifrdn denna princip. Affaren gjordes
for ndgra ar sedan och dven om de dterkommande transaktionsbaserade intdkterna initialt var lagre &n
véntat ser vi nu en vasentligt 6kad tillvaxttakt. Vi blir mer beroende av kundens tillvaxt, men far istallet
en storre del av den ldngsiktiga [6nsamheten i kundens affar.

Att SDS med sin virtuella organisation kunde hantera distansarbete under pandemiaret var en
ldgoddsare, men att vi skulle kunna sélja till nya kunder i en takt vi aldrig sett férut var en positiv
overraskning. Mycket gladjande var ocksa att i den nordiska distributionsverksamheten SDD har vi,
trots tappad volym pa grund av Covid-19, anda lyckats forbattra vart resultat.

| denna deldrsrapport har vi lagt till en egen sektion om utfallet fran forvarven av eProducts 2018 (nu
SDD) och eServGlobal 2019. Jag ar oerhort glad att vi i fakta och siffror kan visa hur val dessa forvarv
har fallit ut. Vi visste att vi kopte illa skotta bolag, som vi hade en 6vertygelse om att vi skulle kunna fa
ratsida pa. Nu har vi bevisat att vi besitter den kompetens och har den kapacitet som kravs for att
kunna konsolidera var bransch och 6ka I6nsamheten och tillvéaxten. Resan har bara borjat!

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB”
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For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin, CFO

martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information ar sddan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) ar skyldig att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lamnades for offentliggérande den 18 februari 2021 kl. 08.30 CEST.

Om SDS

SDS, Seamless Distribution Systems AB, dr ett svenskt mjukvaruféretag som tillhandahdller lbsningar och
tignster for digital forsdlining och distribution till privatpersoner genom mobiloperatérer i tillvéxtlinder.
Féretaget erbjuder sina féretagskunder en komplett [6sning fér digital distribution och hantering av
elektroniska transaktioner. SDS férvérvade eServGlobal ijuli 2019. SDS-koncernen nu har kunder i alla
delar av vérlden i mer dn 50 ldnder och ndr éver 650 miljoner mobilanvindare genom mer dn 3 000 000
aktiva forsdliningsstdllen. SDS har cirka 240 anstdllda i Sverige, Frankrike, Rumdnien, Belgien, Ghana,
Nigeria, USA, Pakistan, Indien, Indonesien, Sydafrika och Férenade Arabemiraten. Med 6ver 30 drs
erfarenhet fokuserar SDS pad hég kundtillfredsstillelse och effektiv drift. SDS hanterar 6ver 15 miljarder
transaktioner drligen, virda mer dn 14 miljarder dollar och gor det mdgjligt f6ér den viixande befolkningen
( tillvéixtldnder att bli en del av den mobila revolutionen.

SDS aktie dr noterad pa NASDAQ First North Premier.
Bolagets Certified Adviser dr FNCA Sweden AB, telefonnummer 08-528 00 399.
info@fnca.se
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