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juli - september

e Nettoomséattningen uppgick till 68,4 (63,4) MSEK, en 6kning med 7,9 %
jamfort med samma period féregaende ar.

e Justerat EBITDA-resultat uppgick till 12,0 (9,0) MSEK, justerat for forvarvsrelaterade handelser &
omstruktureringskostnader under 2019.

e EBITDA-resultatet uppgick till 12,0 (12,8) MSEK.

e Justerad EBITDA-marginal uppgick till 17,6% (14,2%), justerat for forvérvsrelaterade handelser &
omstruktureringskostnader under 2019.

e EBITDA-marginalen uppgick till 17,6% (20,1%).

e Justerat resultat efter skatt uppgick till 1,8 (-0,1) MSEK, justerat for forvarvsrelaterade handelser &
omstruktureringskostnader under 2019.

e Resultat efter skatt uppgick till 1,8 (3,6) MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till 0,22 (0,47) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 0,2 (4,7) MSEK.

januari - september

e Nettoomsattningen uppgick till 224,5 (169,0) MSEK, en 6kning med 32,8 %
jamfort med samma period foregaende ar.

e Justerat EBITDA-resultat uppgick till 38,8 (20,3) MSEK, justerat for forvarvsrelaterade handelser &
omstruktureringskostnader under 2019.

e EBITDA-resultatet uppgick till 38,8 (22,3) MSEK.

e Justerad EBITDA-marginal uppgick till 17,3% (12,0%), justerat for forvarvsrelaterade handelser &
omstruktureringskostnader under 2019.

e EBITDA-marginalen uppgick till 17,3% (13,2%).

e Justerat resultat efter skatt uppgick till 10,3 (3,1) MSEK, justerat for forvarvsrelaterade handelser &
omstruktureringskostnader under 2019.

e Resultat efter skatt uppgick till 10,3 (5,1) MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till 1,26 (0,66) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till -1,3 (2,5) MSEK.

VD-kommentar

SDS tredje kvartal har varit hdndelserikt. Vi har fortsatt att vinna affarer fran sdval befintliga som nya
kunder. Gladjande &r att vi mot slutet av kvartalet salde tva nya system till helt nya kunder. Aven om vi
kant av vissa effekter av pandemin har vi fortsatt att halla ett hdgt affarstempo och presterat valdigt
val. Vi har dessutom genomfért en mycket framgéngsrik spridningsemission som blev 6vertecknad tre
ganger av 4 500 investerare. Det innebar att ndgra veckor efter emissionen sa har nettot av antalet
aktiedgare 6kat med 6ver 3 000 samtidigt som bolaget kommer att tillféras 26,5 MSEK i kapital.
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Kapitalanskaffningen gor att vi fullt ut kan fortsatta att arbeta med den tillvaxtstrategi vi tidigare lagt
fram. Den mojliggor aven att vi pa ett trovardigt satt kan fortsatta att vara en del av konsolideringen
pa marknaden som vi ar évertygade om kommer att fortsatta. Forvarvet av eServGlobal var ett stort

och viktigt steg pa var tillvaxtresa och vi star nu redo att ta nasta kliv.

Arbetet med eServGlobals kunder foljer en fortsatt positiv trend och vi ndrmar oss nu slutet av
anpassningen av organisationen. Kunderna fortsatter och férdjupar sina diskussioner med oss vilket
pekar mot fler méjliga nya affarer nar migrationerna

ar genomférda. Under kvartalet tog annu en kund i Botswana beslut om migrering. Den tidigare
bedomningen fran 2019 var att det kommer ta tre ar att migrera alla kunder till SDS produkter. Detta
ser fortfarande realistiskt ut.

Jamfort med motsvarande kvartal forra aret har omséttningen 6kat med 8% till 68 MSEK samtidigt som
EBIT blev 4,7 MSEK. Detta trots att den forsvagade dollarkursen belastat resultatet negativt med 1,6
MSEK. Var valutaexponering mot dollarn begransas av att vi dven har huvuddelen av utgifterna i dollar.
Inledningen av tredje kvartalet ar ofta en stilla tid vad galler forséljning, varefter vi brukar se en
acceleration mot slutet. Sa var fallet daven i ar och nar vi summerar tredje kvartalet kan vi faststélla en
tillfredsstallande orderingdng. Dessutom har var pipeline, som bestar av saval dterkommande
bestallningar saval fran befintliga kunder som fran nya potentiella kunder, fortsatt att véxa.

Sarskilt spannande ar att vi under kvartalet fick ett avtal med en ny kund i Kenya, dér det finns en stor
potential for en framtida maojlighet till merforsaljning baserat pa var nya produkt for distribution och
forsaljning av saval elektroniska som fysiska produkter. Kunden &r en av Afrikas mest tongivande
mobiloperatdrer och vi vann projektet i direkt konkurrens med vara storsta konkurrenter. En annan
intressant utveckling i coronatider ar de tre nya kunderna till var mikrokredittjanst for
mobiloperatdrernas aterforsaljare. Har har vi under nadgra ar byggt upp kunskap fran verksamheten i
fyra relativt smé& marknader och har nu tjdnster pé vég att lanseras i tre stérre marknader. Aven om
detta inte omedelbart syns i siffrorna ar det ett stort steg framat i bade var fintech-satsning och var
okning av aterkommande intakter.

Som tidigare sagts, har vi som ett redan virtuellt foretag paverkats minimalt av coronapandemin.
Hemarbetet fungerar utmarkt och vi har inga planer att aterga till kontoret i ar. Var nordiska
distributionsverksamhet har dock sett en férsvagning genom coronapandemin, som bestar dven om vi
fortfarande gor vinst och omsatter mer an nar vi kopte verksamheten 2018.

Kapitalet frdn emissionen ger oss mgjlighet att investera mer i att bygga upp en pipeline av potentiella
forvarvsobjekt. Vi far dedikerad kapacitet for att pa ett strukturerat satt analysera marknaden for att
hitta objekt och for att snabbare och battre genomféra analyser for att kvalificera och genomféra due
diligence infor eventuella bud.

Vidare mojliggor kapitalet fran den nyligen genomférda emissionen en breddning av vart
produkterbjudande avseende molnbaserade tjanster samtidigt som vi ytterligare kan dka takten i vart
utvecklingsarbete. Med det sagt fortsatter arbetet med att ta fram en vérldsledande portfolj med
produkter vilka, genom digitalisering av dagens manuella affarsfloden, okar intékter och minskar
kostnader for férséljning och distribution inom telekom-vertikalen. Nu fokuserar vi framférallt pa
andpunkterna i vardekedjan med mer Al-assisterad analys for att utnyttja de 15 miljarder transaktioner
vara system producerar varje ar.

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB”



Seam/less

Distribution Systems

For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin, CFO
martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information ar sddan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) ar skyldig att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lamnades for offentliggérande den 22 oktober 2020 kl. 08.30 CEST.

Om SDS

SDS, Seamless Distribution Systems AB, dr ett svenskt mjukvaruféretag som tillhandahdller [6sningar och
tidnster for digital férsdljning och distribution till privatpersoner genom mobiloperatérer i tillvixtldnder.
Féretaget erbjuder sina féretagskunder en komplett [6sning for digital distribution och hantering av
elektroniska transaktioner. SDS férvirvade eServGlobal i juli 2019. SDS-koncernen nu har kunder i alla
delar av virlden i mer ¢n 50 lédnder och ndr 6ver 500 miljoner mobilanvéindare genom mer ¢én 2 000 000
aktiva forsdljningsstdllen. SDS har cirka 220 anstidllda i Sverige, Frankrike, Rumdnien, Belgien, Ghana,
Nigeria, USA, Pakistan, Indien, Indonesien, Sydafrika, Ecuador och Férenade Arabemiraten. Med éver 20
ars erfarenhet fokuserar SDS pa hég kundtillfredsstdllelse och effektiv drift. SDS hanterar éver 15
miljarder transaktioner drligen, vdrda mer dn 14 miljarder dollar och gér det méjligt fér den vixande
befolkningen i tillvixtldnder att bli en del av den mobila revolutionen.

SDS aktie dr noterad pa NASDAQ First North Premier.
Bolagets Certified Adviser dr FNCA Sweden AB, telefonnummer 08-528 00 399.
info@fnca.se
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