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Baste aktiedgare,

MedicPen deltog med framgang pa massan Drug Delivery and Formulation Summit 2012, 16 — 18 januari i
Berlin. P4 massan har vi bade astadkommit nya intressanta kontakter och vidareutvecklat befintliga relationer,
bland annat gallande ldkemedelsbolag. Vi har fordjupat kontakterna med giganter sasom Pfizer, Novartis,
GlaxoSmithKline, Johnson & Johnson, Sandoz och flera andra. Nagra av dem har vi sedan tidigare haft
diskussioner med under snart ett och ett halvt ars tid, dar diskussionerna gar “langsamt” (med vanliga matt
matt) framat. Vi har ett hundratal produkter ute pa test hos presumtiva kunder. Responsen ar god och vi raknar
med att vi kommer att fa flera lakemedelsbolag som kunder. Men det tar tid. Branschfolk tycker dock att var
inforsaljning foljer ett normalt forlopp, inte minst tidsmassigt.

| och med den nu fardigstallda Automatladdaren 6kar nyttan for och intresset fér vara produkter hogst
avsevart. Automatisk pafyllning av Medimis tablettmagasin ar viktig for att uppna stordriftsfordelar och
ekonomisk vinning i flera av vara kundsegment som lakemedelsbolag, dldrevard och kliniska prévningar, for att
ndamna nagra.

Forutom nyheten att vi premiarvisade var senaste produkt Automatladdaren pa massan i Berlin, vill jag
kommentera en del 6vriga aktiviteter i bolaget:

Aven om det varit ndgot tyst fran bolaget har den senaste tiden varit intensiv vad géller kundbearbetning,
marknadsforing och produktutveckling. Mdssan i Berlin riktade sig mot lakemedelsindustrin och dar ar
sdljcyklerna mycket langa. Det ar snarare regel an undantag att det tar 2 — 4 ar fran forsta kontakt till dess att
man saljer nagot. Uppsidan ar att volymerna ar stora. Jamfort med lakemedelsbolagen ar telekommarknads-
segmentet snabbare. Vi arbetar aktivt med bagge.

Hos de kunder och avtalsparter vi har inom omradet telemedicin flyttar vi fram positionerna och dessa
samarbeten utvecklas val. Vi har tillhandahallit produkter fér tester och utvarderingar och produkterna haller
mattet. Nagra projekt dar Medimi integreras i storre system beddmer vi kommer att starta under
senvaren/sommaren inom pagaende samarbeten, bland annat med en ledande amerikansk telekomaktér och
tva storre europeiska telekomoperatérer. Eftersom det &r stora foretag och flera foretag ar inblandade bor det
namnas att det dessvarre kan uppsta forseningar. Det ar den framsta anledningen till att vi inte berattat mer
om projekten tidigare. Det ar dock var forhoppning att vi kommer med i ett eller ett par skarpa samarbeten
inom nartid, vdren/sommaren 2012.

Ett pilotprojekt som vi har vi informerat om nyligen ar det i den danska kommunen Viborg. Det ar ett projekt
med stor potential. Malsattningen ar att ta fram en modell fér vard som ska bli landsomfattande. Projektet gar
ut pa att géra hemvarden sdkrare och mer kostnadseffektiv. Huvudaktor &r det danska foéretaget Ramboll
Informatik som i somras koptes upp av KMD. Dessa bolag driver och utvecklar IT-system at dansk offentlig
sektor. Medimi har valts ut i en noggrann urvalsprocess bland konkurrerande l6sningar. Vi har kommit in i
projektet via var danska samarbetspartner Nabto, som ar ett spjutspetsforetag med intressant kommunika-
tionsteknologi.

Vi nds av manga fragor angaende framforallt Ericsson och jag kan meddela att det samarbetet utvecklas
positivt och forvantas intensifieras an mer. Jag har rest mycket under det senaste aret tillsammans med
samarbetspartners och pa egen hand for att traffa kunder och presentera var 16sning. Intresset ar stort. Som
komplement till de stora aktorerna vi jobbar med, underhandlar vi dessutom med nagra mindre men mer
snabbfotade kontakter.

Allt &r inte namnt i detta brev, det beror inte pa att det ar glomt eller inaktuellt utan vi kommer att informera
marknaden lite oftare och vélja ut ndgra amnen som vi beradttar mer om vid varje tillfélle.

Med varen och pagaende aktiviteter gar vi in i en mer nyhetsintensiv period. P3 snart aterhérande!

Cristian Hallin, VD MedicPen AB

MedicPen éar listat pa AktieTorget sedan december 2006. Bolaget utvecklar patenterade produkter, som
underlattar for patienter att skdta sin medicinering. Bolaget vénder sig till tre marknadssegment;
konsumentmarknad, lakemedelsbolag samt vardcentraler och sjukhus.
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