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Okat fokus pa delidgande av battvittar

Rentunder har for avsikt att i betydligt stérre omfattning an tidigare etablera tvattar i USA och
Norden dir Rentunder har del i omsittning eller vinst fran tvattverksamheten, vilket normalt
kommer leda till att bolaget delager tvattar. Affirsmodellen bedéms ha mycket goda
forutsattningar att generera en storre omsattning per battvitt éver tid med betydligt battre
vinstmarginaler dn vad ren férsaljning kan gora.

Rentunder har under de senaste 2 aren lagt huvudfokus pa att bygga upp ett starkt séljndtverk som
etablerar tvattar som, utover att vara en ldnsam verksamhet att driva, ska fungera som
referensanlaggningar for kommande forsaljning. Bolaget gor nu beddmningen att tiden ar ratt att
mer aktivt séka och etablera samarbeten dar Rentunder far del i resultatet eller omsattningen fran
tvattverksamheten. Upplaggen kommer variera, men i de flesta fall kommer Rentunder ha ett
deldagande med upp till 50% i tvatten och partnern kommer driva anlaggningen. De priméara
marknaderna ar till en borjan Sverige och USA dar bolagets produkter funnits langst tid.

Bolagets beddmning ar att vinsten 6ver tid att 4ga en framgangsrik anldaggning jamfort med att sdlja
en anlaggning kan var mer an 10 ganger storre under en battvatts kommersiella livstid (forsiktigt
uppskattad till 10 ar). Deldgande av tvattar forvantas bidra till att omsattning och vinstmarginal dkar
over tid med betydligt battre vinstmarginaler an vad ren forséljning kan gora.

VD Mikael Alvén kommenterar:

”Det har varit mycket kostnadseffektivt fér Rentunder att inte sjalvt behova finansiera de forsta
etableringarna i olika lander, vilket utdver anldggningskostnaden tillkommer kostnader som
milj6tillstand och arbetet att skapa en medvetenhet pa marknaden. Att lata agenter/distributorer
sta hela finansiella risken nar vi etablerat oss i ett nytt land har varit maojligt da vart erbjudande har
varit mycket attraktivt. Bolaget har sedan flera ar tillbaka kommunicerat sin strategi att pa sikt vara
deldgare i det I6pande intaktsflodet for tvattar.

Vi har nu i allt hogre grad i flera lander fatt positiv feedback fran kunder, aterkommande kunder,
verifierat betalningsvilja hos kunder, fatt miljo- och andra godkdnnanden for vara maskiner. Vi
beddmer darfor tiden vara mogen att till stor grad véaxla om séljverksamheten till att vara framst
deldgare i tvattar och darmed kunna ha inflytande och intakter fran en betydligt storre del av
vardekedjan.

Styrelsens beddmning att vinsten over tid att dga en anlaggning jamfoért med att sdlja en anlaggning
kan var mer dn 10 ganger storre under en battvatts kommersiella livstid om anldggningen ar
framgangsrik, bygger enbart pa intdkter fran tvattning. Det finns dven stort varde av den kontaktyta



battvatten innebar mot ett mycket attraktivt kundsegment (personer med stor
inkomst/férmogenhet) for 6vrig forsaljning och marknadsféring. Merforsaljning och reklam maste
hanteras mycket varsamt, men ratt hanterat kan dven det utgora en stor del av tvattens totala
intakter.”

For ytterligare information kontakta:

Mikael Alvén, VD
mikael@driveinboatwash.com
+46 (0)70 486 3839

Rentunder dr ett miljéteknikbolag som utvecklar och sdljer produkter som pd mekanisk vig rengér
bdtskrov istdllet for att anvdnda giftig batfdrg. Bolaget har sdlt anldggningar i Europa, Nordamerika
och Asien. Bolagets aktie dr féoremdl for handel pd NGM Nordic MTF. Mer information om bolaget
finns pd www.driveinboatwash.com. Aqurat Fondkommission AB dr bolagets Mentor.

Detta pressmeddelande innehaller insiderinformation som Rentunder Holding AB &r skyldigt att
offentliggora enligt EU:s marknadsmissbruksforordning. Informationen lamnades, genom
ovanstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 18 april, 2018 kl. 10.05 CET.



