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Kvartalet juli — september 2017

e Nettoomsattningen uppgick till 39,7 mkr (39,2).

e Rorelseresultatet (EBITA) blev 2,0 mkr (2,4).

e Rorelsemarginalen (EBITA) blev 5,0 % (6,1%).

e Resultat efter skatt blev 1,0 mkr (1,5).

e Vinst per aktie efter finansiella poster blev 0,17 kr (0,22).

e Kassaflodet fran den I6pande verksamheten blev 1,0 mkr
(2,2) vilket motsvarar 0,10 kr per aktie (0,24).

e Kontor 6ppnat i Kdbpenhamn.

Delaret januari — september 2017

e Nettoomsattningen uppgick till 142,4 mkr (138,3).

e Rorelseresultatet (EBITA) blev 11,4 mkr (10,1).

e Rodrelsemarginalen (EBITA) blev 8,0 % (7,3 %).

e Resultat efter skatt blev 6,6 mkr (7,2).

e Vinst per aktie efter finansiella poster blev 1,04 kr (1,04).

e Kassaflodet fran den Idpande verksamheten blev 7,5 mkr
(8,3) vilket motsvarar 0,82 kr per aktie (0,90).



VD har ordet

Det tredje kvartalet ar som vanligt det svagaste for Precio Fishbone, liksom for de flesta av
vara kollegor i branschen. Semesteruttaget hos bade oss och vara kunder paverkar antalet
arbetade timmar och debiteringsgraden. Nedgangen galler sarskilt konsultdelen av
verksamheten, men aven produktforsaljningen paverkas da det under kvartalet gors farre
avslut och leveranser. Det tredje kvartalet i ar skiljer sig inte fran tidigare ar aven om
omsattningen oOkat till 39,7 mkr (+1,2%) sa har kvartalet det lagsta rorelseresultatet (EBITA)
under aret med 2,0 mkr och en rérelsemarginal (EBITA-marginal) pa 5,0%. For
niomanadersperioden t o m september har omsattningen 6kat med 3,0% och rorelse-
resultatet med 12,3% till 11,4 mkr vilket innebar att rorelsemarginalen (EBITA) okat till 8,0%.

Under kvartalet har vi valt att etablera ett kontor i Kbpenhamn och aven startat en satsning
pa Product Information Management (PIM). Detta har resulterat i att rorelseresultatet
(EBITA) har sjunkit med cirka 0,4 mkr jamfoért med forra aret. Kostnaderna ar dock av
engangskaraktar och i bada fallen kommer satsningarna att bérja generera intakter redan
under Q4. Vi har ocksa haft hdgre kostnader for personalrekrytering.

Forandringar i affarsmodellen for vara produkter paverkar ocksa nar i tiden intakter och
kassafloden uppstar. Var Omnia-produktsvit for intranat, dokumenthantering och kvalitets-
ledning har vi redan fran lanseringen erbjudit bade som traditionella licenser och som
prenumerationstjanster. For var produkt som riktar sig mot bistandsorganisationer, NGO
Online, har vi sedan en tid introducerat en prenumerationstjanst under namnet NGO Online
GOl!. Gladjande nog har vi nu fatt den forsta kunden genom att en amerikansk bistands-
organisation valt NGO Online GO!, dvs en prenumerationstjanst. Vara erbjudanden om att
kunna prenumerera pa tjanster ar kunddrivna och deras popularitet 6kar. Momentant
innebar det visserligen mindre intakter och lagre kassafléde, men dver tid sa dkar bade
intakterna och kassaflodet. Prenumerationstjanster ger en stabil grund med aterkommande
intakter fran ar till ar.

Under kvartalet har Microsofts stora arliga internationella konferenser, Inspire och Ignite, agt
rum. Vi har deltagit i bada och ar imponerade 6ver Microsofts malmedvetna utveckling av
sina erbjudanden. En naturlig del &r en fortsatt fokusering pa moln och mobilitet. Det ar
precis i linje med vad vi ser som behov i vara kunddialoger. Digital transformation
underbyggd med stdd av I6sningar utvecklade pa Microsofts plattform ar var specialitet.

En annan specialitet ar webbutveckling dar vi bygger vart erbjudande pa Episervers
plattform. Episervers nya erbjudanden inom Cloud, Social och Campaign har vi snabbt
kunnat omvandla till attraktiva kundldsningar. En nominering av Episerver till titeln "Early
Adopter of the Year” ar hedrande men den kundnytta som I6sningar med ny teknik skapat ar
det viktigaste for oss. (Okey, lite daliga forlorare ar vi nog ocksa.)

Det ar fortsatt hdg efterfragan pa it-konsulttjanster inom de omraden vi verkar for
narvarande. Det finns vissa lokal variationen men generellt galler det for alla orter vi ar
etablerade pa. | den forra kvartalsrapporten beskrev jag var utmaning i att vaxa numerart da
det finns en brist pa duktiga it-konsulter. Det ar darfor extra gladjande att rapportera att vi
under kvartalet har rekryterat 11 personer. Netto innebar rekryteringarna en okning av
antalet medarbetare med 9. Jag ar mycket n6éjd med att vi lyckats med detta i den nagot
overhettade situation som rader. Vi jobbar hart varje dag for att vara en attraktiv arbetsgivare
som nya medarbetare vill s6ka sig till och befintliga stanna kvar hos. Da vara konsulter ar de
som skapar varde oavsett leveransform ar det oerhort viktigt att vi lyckas och det kommer vi
fortsatta arbeta mycket hart for.

Malmoé den 27 oktober 2017

Christer Johansson



Kvartalet och niomanadersperioden i sammandrag

Intdkterna uppgick under det tredje kvartalet 2017 till 39,7 mkr (39,2) innebarande
en 6kning med 1,2 % jamfort med 2016. For niomanadersperioden januari —
september 2017 uppgick intakterna till mkr 142,4 (138,3) vilket motsvarar en
6kning med 3,0 % jamfoért med 2016.

Rorelseresultatet (EBITA) uppgick for tredje kvartalet till 2,0 mkr (2,4) och fér
niomanadersperioden redovisas till 11,4 mkr (10,1) dvs en 6kning med 12,9 %.

| rorelseresultatet for tredje kvartalet ingar avskrivningar enligt plan med 0,7 mkr
(0,6) och motsvarande for niomanadersperioden redovisas 2,1 mkr (2,0).

| juni 2017 belastades resultatet (EBIT) med en kostnad om 1,2 mkr relaterad till
slutlig likvid for forvarvet ar 2015 av Fishbone Systems AB. Darmed ar samtliga
kopeskillingar reglerade och inga aterstar att betala.

Resultatet efter finansnetto uppgick under tredje kvartalet till 1,6 mkr (2,0) och fér
niomanadersperioden till 9,5 mkr (9,5).

Resultat efter skatt uppgick under tredje kvartalet till 1,0 mkr (1,5) och under
niomanadersperioden till 6,7 mkr (7,2)

Investeringar

Investeringar under tredje kvartalet har gjorts med 1,6 mkr (0,8) och under
niomanadersperioden med 3,8 mkr (2,6). Under niomanadersperioden har
anlaggningstillgangar avyttrats for 0,3 mkr (0,2).

Likviditet och finansiell stallning

Kassaflodet under tredje kvartalet fran den I6pande verksamheten fore
forandringar i rorelsekapital, blev 1,0 mkr (2,2). Under niomanadersperioden
uppgick motsvarande kassafldde till 7,5 mkr (8,3).

Totalt kassafléde blev under tredje kvartalet -2,2 mkr (-1,4). Det totala kassaflodet
under niomanadersperioden uppgick till -2,9 mkr (-9,3) efter aktieutdelning om
10,6 mkr.

Likvida medel uppgick pa balansdagen den 30 september 2017 till 9,0 mkr,
jdmfort med 12,1 mkr den 1 januari 2017.

Koncernens egna kapital uppgick pa balansdagen den 30 september 2017 till
90,6 mkr, jamfort med 95,0 mkr den 1 januari 2017. Arets férandring av eget
kapital utgors av periodens nettoresultat om 6,7 mkr och aktieutdelning med 10,6
mkr samt omrakningsdifferenser i eget kapital i dotterféretag -0,5 mkr. Soliditeten
uppgick pa balansdagen den 30 september 2017 till 72 % jamfort med 72 % vid
arets ingang.



Rapporten i sin helhet bifogas.

Denna information &r sadan information som Precio Fishbone AB &r skyldigt att offentliggéra
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning, MAR. Informationen ldmnades, genom
verkstéllande direktbrens forsorg, for offentliggbrande den 27 oktober 2017 klockan 08:00.

Erik Penser Bank AB &r bolagets Certified Adviser enligt Nasdaq First North Premier
Stockholms regelverk.



